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Vinitaly. Studio della Fondazione Masi
L’export divino
potrebbe crescere

d1 un miliardo

LAPROIEZIONE

Target possibile se'ltatia
riuscisse a imbottigliare 300
milioni di litri che oravende
sfusi. Il salone di Verona
chiude con 128mila visitatori

Laura Cavestri
MILAND

e Pill bottiglie ¢ meno dami-
giane. Riuscendo ad alzare an-
che il prezzo al litro dello spu-
mante. E vero che 'export vini-
colo“*Made inItaly” gode diotti-
masalute. Mase I'Ttaliariuscisse
asfruttare appieno il suo poten-
ziale, potrebbe aumentare diun
miliardo di dollari il valore delle
sueesportazioni

Lostudio
Afareiconti¢laFondazioneMa-
si~1'Osservatorio nazionale per
I'Internazionalizzazione - che
ha elaborato un indice di analisi
delle potenzialita di sviluppo
dell'export e spiega come il tra-
guardosarebberaggiungibilear-
rivando a vendere sul mercato
internazionale, ad csempio, una
quantitd maggiore di vino im-
bottigliato.

«Seinfattil'ltalia- hannospie-

[ TINUMERI DI VINITALY, f

!
| 128mita

Presenze
Secondo gli organizzatori &il
numero totale delle presenze
| registrate a questa 52°
i edizione del Vinitaly

+.380

Espositori

Eilnumerototale delle
ariende espositricialla
kermesse e provenientj da 36
Paesi

+34%

Cinesi

Sono i dati dei buyere degli
operatori cinesi presentt
quest’anno al Vinitaly, rispetto
allaprececente edizione

gatoiricercatoridellaFondazio-
neMasi-arrivasscaimbottiglia-
re3oomilionidilitridiquelliche
attualmentevendesfusi{sqomi-
lioni}, arriverebbe a valorizzare
il suo exportdiun ammontare di
934 milioni di dollari, ammonta-
re molto vicino al potenziale sti-
mato.Nonéuncasocheneiprin-
cipali mercat di sbocco il con-
corrente dell ltalia sia propriola
Francia, che vende il 9496 del vi-
noimbottigliato (perl'ltaliasiar-
rivaal Gy percento)».
Nonsolo.C'éunaltroaspetto,
secondo i ricercatori della Fon-
dazione Masi checipenatizza. 5i
tratta della scarsa valorizzazio-
nedeinostri spurnanti.
Secondo gi analisti, andando
aridurre il diferenziale di prez-
zo rispetto aquelli francesi (3,0
euro al litro per gli spumnanti ita-
lianirispettoai16,0eurodeitran-
salpini). Cero, andare acompe-
tere con un yrand cosl consoli-
dato come quello dello champa-

| 32mila

esteri

Buyer
| Eil numero dei soli buyer

esteri, cresciuti, rispettoal

| 2017,del+6 percento

gneéunagrandesfida.

«Per vincere la partita - ha
commentats
BB presidente di iso-

gnercbbheprandereescmpiodal-
laFrancia. Chehacreatoetichet-
teadhocunicheperisuoipiccoli
produttoridiedasolinonriusci-
rebbero a s)stenerne i costie a
guadagnarsd la giusta visibilita
nel mare mugnum di marchie ti-
pologie presenti. Un'etichetta
cheli radurasse ¢ fosse promos-
sa all'estero, portrebbe evitare,
come accale in Italia, che tanti
operatori fniscanopercederela
loro produzione a marchi piti af-
fermati, talvolta anche esteri».
Poi, servirebbe una grande
campagnadi promozione e di-
stribuziore, soprattutto negli
Usa ¢ nel Far East - anche attra-
verso i sozial media - per cam-

biare la mentalit e far percepire
lo spumante come “bollicine”
dai costo piil contenuto ma non

di minor qualita rispetto allo
champagne francese.

Inumeridi Vinitaly
Intanto il 52° Vinitaly ha chiuso
ieriibattentiaVerona, registran-
do complessivamente 128mila
presenze da 143 Paesi, in linea
con l'edizione precedente, ma
aumentando - sottolinea Vero-
nafiere - «la qualita ¢ il numero
dei buyer esteri accreditati che
quest'annoregistranounsignifi-
cativo+6ssperunlotaledizzmila
presenzey. In particolare, sono
risultati in crescita percentuale
rispetto al 2017 gli operatori da
Usa (+1196), Cina {(+349%), Nord
Europa- Svezia, Finlandia, Nor-
vegia ¢ Danimarca (+1746), Paesi
Bassi (+159) - Polonia (+27%) e
triplicati da Israele. Non solo, a
Veronafiere, per quattro giorni,
sone stati presenti oltre 4.380
aziende espositrici (130 in piit
delloscorso anno}da 36 Paesi.
CRIFRSILIONE RN ATA

Codice abbonamento: 070606

Ritaglio

stanpa ad uwso esclusivo dal deatinatario,

non riproducibilae.

Sace - Simest

Pag. 2



